Michaels viden om autobranchen har
fort mig trygt gennem vores ekspansion

Der var engang en masse mennesker, der grinte af en bil. Sa en
dag holdt de op med at grine. Og fra den dag tog det en drejning —
altsa for ham, der solgte bilen. Mad Anders Therkildsen ApS i Ho-
bro — en historie om at skabe vaekst via loyalitet, hardt arbejde og
tro pa lokale kraefter. Ogsa nar det handler om revision. Byggero-
det hos Anders Therkildsen ApS er stille og roligt ved at laegge sig.
Det er aflest af en splinterny udstillingshal, der fra 1. januar 2016
ene og alene skal rumme ét bilmaerke: Skoda. "Skoda er s stort
og fint, at det kraever egne lokaler. Det er en meget, meget fin bil
- sa den skal repraesenteres ordentligt,” fortzeller direkter Thomas
Therkildsen. Med det nye bilhus far bilforhandleren i alt 1300 m2
at boltre sig pa - naesten en fordobling af det eksisterende areal.
Samtidig markerer udvidelsen kulminationen pa en historie, der
startede helt tilbage i 1972. Med en benzinstation.

Fra arets joke til arets bil

For en benzinstation ville Thomas Therkildsens far, Anders, nemlig
gerne have. Man skal jo starte et sted. Efter nogle dr begyndte
han ogsa at forhandle brugte biler — indtil en dag, hvor sennen
Thomas kom hjem til sin far med et tilbud. Thomas fortzeller:

"Jeg var i leere hos den lokale Opel-forhandler, der ogsa solgte
Skoda. Han havde féet mulighed for at overtage Nissan, og sa var
Skoda nok ikke laengere interessant for ham. Derfor spurgte han
mig, om min far kunne taenke sig at forhandle Skoda.” Det endte
med, at Anders Therkildsen sagde ja tak. Det var i ferste halvdel af
1980'erne, hvor Skoda harte hjemme i Tjekkoslovakiet — og man
ofte herte vittigheder som: Hvad er forskellen pa en Skoda og

en gravko? Pa gravkoen sidder skovlen foran - i Skodaen sidder
"skovlen” indeni.

Og indrammet: | de farste ar var det til at overse, hvad Anders
Therkildsen solgte af biler. Men tiderne skiftede, mure faldt - og
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s& skete der noget. "Skoda blev overtaget af tyskerne, og det gav
bilen et helt utroligt laft. Pludselig var Skoda virkelig noget, der due-
de. Octavia blev arets bil i 1997, og der kom gang i forretningen.”

Altid sorte tal

Det har der faktisk veeret lige siden — trods midlertidig modgang
og finanskrise. Anders Therkildsen ApS er hvert eneste ar kommet
ud med sorte tal. Ifglge deres mangedrige revisor, Michael Gra-
versen, er det ikke tilfaeldigt: "Anders og Thomas har veeret utrolig
gode til at se mulighederne i markedet. Det handler bdde om at
have de rigtige bilmaerker og om at have sans for godt kebmand-
skab. Samtidig er de begge meget involverede i forretningen. Det
har ogsa noget at sige.”

En revisor der er til at snakke med

Michael og BDO har vaeret med pa sidelinjen stort set hele vejen.
Bade under forhandlinger med banken, nar der skulle udvides og
investeres mange penge — og nar der i det daglige dukker sporgs-
mal op om det gkonomiske: "Jeg kontakter altid Michael direkte.
Og der er altid lynhurtigt svar,” fortaeller Thomas Therkildsen. Den
neere kontakt har medvirket til at gere samarbejdet med BDO til
en mangeadrig og teet relation: "Jeg kan sagtens fa revideret mit
regnskab et andet sted og maske spare lidt, men jeg vil gerne have
min lokale revisor. Det er der en tryghed ved. Der handler om
gensidig tillid og troveerdighed. Jeg kan godt lide, at man kender
hinanden og har tillid til hinanden.”

Haber pa en gentagelse af historien

| 2012 begyndte Anders Therkild ApS at forhandle Renault - og fik
dermed ogsa Renaults "discountmaerke”, rumaenske Dacia, med i
sortimentet. Thomas Therkildsen er spaendt pa, hvordan det vil ga
med Dacia - og han afviser ikke en gentagelse af Skoda-historien:
"Jeg folger med i de tyske bilmagasiner og trenden dernede. Og
jeg ma sige, at hvis den nuvaerende trend breder sig til Danmark,
sa kan vi maske f& samme succes med Dacia, som vi fik med
Skoda.”
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